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ი ქომერსი, როგორც ბიზნეს 
მიმართულება

 ორმოციოდე წელი

 პირველი მოთამაშეები

 მაშინდელი გამოწვევები (არარეგულირებადი ბაზარი, როგორც ველური 
დასავლეთი)

 ახლანდელი მასშტაბები (საერთაშორისო)

 ახლანდელი მასშტაბები (ადგილობრივი)



პანდემია, როგორც ინკუბატორი
 5 წლით წინ მომავალში

 დიდი შესაძლებლობა დიდი გამოწვევის საპასუხოდ

 გაზრდილი/გატუტუცებული მომხმარებელი

 Q commerce



ვინ შეგვიძლია ვიყოთ?

 B2B

 B2C

 D2C

 G2C



ი ქომერს ბიზნესის 4 ფეხი
 დახლი (ვები/აპები)/საწყობის მენეჯმენტი

 გადახდების სისტემები

 კომუნიკაცია

 დელივერი



დახლი
 ფრონტ დიზაინი
 ბექ დიზაინი

 პროდუქტი
 T&C



გადახდები
 უსაფრთხოება

 ნდობა

 სიმარტივე



კომუნიკაცია
 სად ზის ჩვენი მომხმარებელი?

 როგორ მივწვდეთ?

 დავთვალე შედეგები?

 რამდენი დავხარჯო?



დელივერი
 ბიზნესის ელჩები

 აუთსორსი



ძნელია?
 ბაზარი/კონკურენცია

 კანონმდებლობა

 მომხმარებლის ქცევა

 სქეილი/მასშტაბები



ღირს თუ არ ღირს
გამოწვევები

უპირეტესობები



მადლობა!


